
06‐7178‐8349  

ＦＡＸ ＴＥＬ 

 
参加者氏名 セミナーご紹介者 

〒   
住 所 

                             ＠ 
Ｅ-mail 

社  名 

お申込みFAX番号

セミナー参加  □１名 □２名  

              

※参加票を送付 

                       主催 ： 中小企業の安定経営を応援する士業の会 

協力： 
税理士法人カインズ／田口司法書士事務所／たんぽぽ法務事務所 
高橋社会保険労務士事務所／松岡社会保険労務士事務所 

 

共催：三井住友海上 大阪北支店  

企画・運営 新規開拓支援センター  

(有)新規開拓支援センター内  
中小企業の安定経営を応援する士業事務所の会 事務局 宛 

著書紹介 『180日間売り上げ拡大日記 』  
アルミ型材の下請け町工場に営業部を新設し、７５日で２０件の開拓と５５０万
円の初期受注を獲得した製造業における現有人材の戦力化ストーリー 他 

役員・社員が共に 
幸せになるための 

営業設計 コンサルタント  山田英司 氏 第一部      ゲスト  講師    

日程：2013年 ６月 １１日 （火）／会場：住友クラブ （地下鉄 肥後橋駅上）／参加費無料 ／定員：２０名様 

第二部  プレゼンテーター講師 

            １３：３０～１５：００ 

      

              １５：００～１５：３０ 

         

●（事例検証） 

  廃業に追い込まれたA社、 

  バトンに成功し成長を続ける 

     B社のケースに学ぶ 

●バトンの失敗原因となる３要素 他 

盲点となる見えない 
 負の資産とは！？ 

● 後継者がいない会社の 
   技術承継の重要さ 

● 同業の老舗上場企業へ事業譲渡を 
   模索提案し円満に事業承継を実現 他 

“ビジネスドクター”として、法人・個人を問わず、節税・資金繰り等の指導を得
意とする税理士法人カインズ代表社員。赤字経営を黒字化させる指導歴を多
数保有。企業の大小を問わず、経営者の相続対策の一環から事業承継にも
精通。池田泉州銀行、りそな銀行、関西アーバン銀行、京都銀行、積水ハウス
などで、相続対策セミナー講師としても活躍中。 

製造業・印刷業・食品販売業など請負気質の強い中小
企業で「売りの仕組みをつくり」「人を動かす」実力派の
営業専門コンサルタント。二代目社長への代替わりに営
業現場を今の時代に適合させ安定経営へと導く。 

正の資産を上手に 
伝え、残す。 

事業承継アドバイザー   北秋勝己 氏 

コフジ物流株式会社 

                ■お問合先■      （有）新規開拓支援センター 担当 山田 03-3861-7889  


